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Flashcards



PREGUNTA

¿Qué hizo el coyote para convencer

al cuervo de abrir el pico? 

RESPUESTA

El coyote elogió al cuervo y lo

persuadió diciéndole que quería

escuchar una de sus bonitas

canciones. 

PREGUNTA

¿Por qué el cuervo no quería cantar

al principio? 

RESPUESTA

El cuervo no quería cantar porque

tenía comida en la boca y no quería

soltarla. 

PREGUNTA

¿Qué sucedió cuando el cuervo

comenzó a cantar? 

RESPUESTA

Cuando el cuervo comenzó a cantar,

soltó la comida que tenía en la boca,

y el coyote la atrapó rápidamente. 

PREGUNTA

¿Qué aprendió el cuervo después de

ser engañado por el coyote? 

RESPUESTA

El cuervo aprendió que no debía

dejarse engañar por elogios y que

debía ser más cuidadoso en el

futuro. 

PREGUNTA

¿Qué habilidad utilizó el coyote para

persuadir al cuervo? 

RESPUESTA

El coyote utilizó la habilidad de la

persuasión mediante elogios y

halagos. 

PREGUNTA

¿Qué consejo podrías darle al cuervo

para evitar ser engañado

nuevamente? 

RESPUESTA

El cuervo debería ser más

desconfiado y no dejarse llevar por

los halagos, especialmente si tiene

algo valioso que proteger. 

PREGUNTA

¿Cuál es la moraleja de la historia del

coyote y el cuervo? 

RESPUESTA



La moraleja es que no debemos

dejarnos engañar por las palabras

bonitas de otros, especialmente si

tienen una intención oculta. 

PREGUNTA

¿Qué acción del cuervo permitió que

el coyote se quedara con su comida?

RESPUESTA

El cuervo abrió el pico para cantar, lo

que hizo que soltara la comida. 

PREGUNTA

¿Cómo podría el cuervo haber

manejado la situación de manera

diferente? 

RESPUESTA

El cuervo podría haber ignorado los

halagos del coyote y no abrir el pico

mientras tenía comida en la boca. 

PREGUNTA

¿Qué nos enseña esta historia sobre

la confianza y la precaución? 

RESPUESTA

Nos enseña que debemos ser

cautelosos y no confiar ciegamente

en las palabras de otros,

especialmente si parecen tener un

interés oculto. 

Resumen: Lecciones de Persuasión: El Coyote y el Cuervo

Nivel: primaria

El coyote utilizó elogios y palabras persuasivas para convencer al cuervo de abrir

el pico.

El cuervo perdió su comida al dejarse llevar por los halagos del coyote.

La historia enseña la importancia de ser cauteloso frente a las palabras de otros,

especialmente cuando hay un interés oculto.

El cuervo reflexiona sobre su error y promete no dejarse engañar nuevamente en

el futuro.

La fábula resalta habilidades como la persuasión y la necesidad de pensar

críticamente antes de actuar.
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Mapa Conceptual

El coyote y el cuervo  

Personajes principales

Coyote  Cuervo  

Acciones del coyote

Elogios al cuervo  Persuasión para que cante  Engaño para obtener comida  

Acciones del cuervo

Rechazo inicial a cantar  Creer en los elogios del coyote  Abrir el pico y soltar la comida  

Habilidades del coyote

Persuasión  Astucia  Manipulación  

Consejos para el cuervo

No confiar en elogios sospechosos  Ser más cauteloso  No actuar impulsivamente  
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